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INTROLUCCION

Cusndo hacemos cualquier actividad, lo importante no es —
que seamos "el mejor de todos", sino que en todo lo que ha-
gamos pongamos lo mejor de nosotros mismos, due nos comnro—
metamos hasta la mds profunda verdad, que emnciiemos hasta -
la dltima fibra de nuestra existencia.

A los alwumos hay que dejarlos que actden libremente, que
manipulen objetos, que observen,que investiguen, gue opinen
que discutan, gque oneren con el objeto de esiudio, vnara gue
asi e apropien de él con facilidad y asi también concreti-
cen sus conocimientos.Nuestra labor serd ayudarlos a anali-
zar y reflexionar sobre el contenido que asimilen para que-
més adelante pueda transformar la realidad e¢n que vive.le -
ahi que él presente trabajo, basdndose en suslentos tebri -
cos, tomando c¢n cuenta el desarrollo cognoscilbivo del alum—
no y avoydndose en las estrategias metodolbgicas; tiene co-
mo propdésito, desglosar el siguiente planteamiento: la fun-
cidén que demempefia un mercadd y sus caracterf{sticas.

Coniniderando las caracteristicas de nuestros alumnos vy el
contexto donde ce desenvuelven, se expresan una seric de —-—
actividades factibles a realizarse, en las cuales los alum—
nos participan activamente.Por tal motivo se oretende que -
esto sea un apoyo para los docentes, permitiéndoles reali -
zar su labor con mds flexibilidad y que encuentren alterna-
tivas para solucionar algunos problemas que se le nresenten
en su quehacer docente; finalmente contempla criterios y -
lineamientos, con la intencién de cambiar favorablemente la
concepeidn de educando y de maestro que se tiene en el pro—

ceso educativo sistemdtico.
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DEFINICION DEL OBJETO DE KSTUDIQ.-—

Para poder estudiar y analizar un problema, en el momento
de identificarlo debemos de tener mucho cuid#do, porque mu-—
chas veces se carecen de experiencias y nos aferramos a -
cualquier detalle considerdndolo un problemw, dedicdndonos-
a reunir datos relacionados con temas generales, sin defi -
nir un problema especifico, de ahi que no nos queda mds que
una dcumulacién de datos degprovistos de sentido y utilidad.

Expresamos también que estos tienen’ su origen a partir de

/
las situaciones de la vida diaria y nos hallswos en posi — -
cién aque nos ayudard a localizarlos.

Tomando 1n anterior como base optamos por seleccionar una

situacidén que se oresenta en la comunidad donde laboro: de -

bido 2 que no cuenta con un mercado: de ahi gue la mayoria -

de mis alumnos desconocen cdmo se desempefia el trabajo en
un mercado, el papel que juega en una comunidad, las dife -
rentes secciones que este vosee ¥y otras caracteristicas del
mismo.

Aunado a esto en el salén de clases uno de los alumnos -
expresaba que el tianguis era lo mismo que wt mercado, lue-
go entonces se retomaron dichas situaciones pera iniciar la
blsqueda de alternativas y conducir vor buen camino el pro -
ceso ensefianza aprendiiaje.Por otro lado, diche situacidn -
repercute en los habitantes de la comunidad v en los pro - -
pios alumnos, ya -que van a otros lupares a adquirir los pro-
ductos aue necesitan y en ocasiones llevan a2 swvs hi jos, por
lo tanto no llegsn a clases.

5 1
Comn se puede ver es'necesario'que se traten ese tipo de -

cucstiones, para de esta manera poder orientsr a nuestros -
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alumnos, a través de diversas actividades, propiciando la -
participacidn activa de ellos ¥y de esta manera contribuir -
con su educacidén.De ahi que se haya abordado: 1a funcidn -
que desempefia un mercado y sus caracteristicas.

Dentro del curriculum oficial este tema podria encajar en

la primera unidad titulada: Mi comunidad.

AREA: CIKNCIAS SOCIALES GRADO: 3o. UNY bnbs 1

OBJEI1IVO3:

- Distinguir la interaccién que existe entre los diversos -

elewentos de una comunidad. .
ACTIVIDADES:

- Consulte con algunos miembros de las familias vecinas lo-

giguiente:

« Cémo interactdan para convivir ¥y resolver sus necesidades,

« Quienes trabajan y en qué tipo de empleo laboran.

+ Elabore un cuadro en donde anote las principales necesi -
dades que tienen las familias: alimentacién, vivienda, -

vestido, educacién, etc.

o Dibuje .en equipos los productos ¥y actividades que satis -

fagan las necesidades bdsicas de una familia.
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JUSTIFICACION

Con lo que respecta al por qué de la seleccidén de este -
problewa, argumento lo siguiente: de hecho es una situacidn
que se nresenta en la comunidad, sin embargo ticne estrecha
relacién con el aprendizaje de los alumnos, decbido a que se
encuentran inmersos en dicha sociedad y como tsl les afecta
ya que al carecer su comunidad de un establecimiento como —
lo es el mercado, no tendrdn conocimiento completo de la -~
funcidn que este desempefia, tampoco sabrdn que caracter{is -
ticas tiene, las actividades comerciales que se llevan a -
cabo en éste ¥y los beneficios que revorta el contar con di-
cho establecimicnto, que contribuye con su ecducacidn y coad
yuva al progreso de su comunidad.También se dardn cuenta de
los problemas que se presentan en su entorno social, como -
por ejemnlo: cuando sus padres quieren consumir carne freg-
ca, verduras, o comprar ropa, calzado, etc., y no hay en su
comunidad, necesariamente tienen que salir fuers de ella, -
gastan pasaje, el lugar esta muy retirado, pierden tiempo, -
etc., con esto el alumno reconocersd que es 1indisvensable un
mercado como medio de abastecimiento a los habitantes de 1la
poblacidn.

Inclusive esta cuestidn que fue retomada de 14 comunidad—
se le esta dando un uso diddctico, y de esta manera estamos
despertando nl interés de los alumnos.En este caso, creo -
conveniente que ellos se apropien de este contenido, para -
que cuando se encuentren en ege tino de establecimiento se-
pan ubicdrse y desenvo}verse en €1, también psra que logre

|
distinguirlo de otros y no los confunda.
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OBJETIVOS

En cuanto a los objetivos que se pretenden lograr tenemos

los siguientes:

. Distinguir el mercado de otros establecimientos ( como el

tianguis) de acuerdo a sus principales caracteristicas.

|
« ldentificar las diferentes secciones que hay en el local-
de un mercado, para que pueda ubicarse y desenvolverse en —

él.

. Comprender la importancia que tiene el que en su comuni -

dad deba funcionar un mercado.

. Reconocer que al haber un establecimiento como ese las -
actividades comerciales se realizarian con mds tranquilidad

y posiblemeﬁte a bajo costo.
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REFSRENCIAS TEORICAS Y CONTEXTUALES.-

Las primeras culturas iniciaron su desarrollo establecién
‘dose en las orillas de los grandes rios.

" Una de ellas fue la cultura Bgipcia, quienes llegaron —
a las riberas del rio Nilo, eran nescadores y cnzadores po-
Co & poco se establecieron y se convirtieron cn agriculto -
res.ln esta cultura se destacaron los comercisntes como ele
mentos de valor inapreciable dentro de un imperio rico y -
préspero.Asi como esta se encuentra también la cultura Meso
potdmica que se distinguid por sus rutas comerciales, en 1la
cual aflufan mercancias de diversas partes del mundo, debi-
do a que estaba privilegiadamente ubicada entre los rios -
Tigris y Ldafrates, en ella la iniciativa privada gozaba de—
un amplio campo de accién, ya que ni el comercio, ni la in-
dustria eran monopolizados por el gobierno.Podemos darnos —
cuenta del nivel que alcanzé la actividad mercantil a par -
tir de lo siguiente: se cree que fue de ah{ donde se inven—
té 1la moneda como medio de cambio.Posterior a esta cultura-
Se encontraba la Fenicia, que se ha destacado por sus habi-
lidades comerciales y para la navegacidén.De ahi que para a-
gilizar sus actividades crearon en varios puntos las llama-—
das factorias, estas eran una especie de almacenamiento que
quedaba bajo la vigilancia de los militares; las factorias
facilitaron el trueque de mercancfas hacia el interior de -
los continentes.Al vaso del tiempo llegamos a una época 1la
mada pkdad Media, donde tuvo lugar una intensa actividad ur-
bana que promovié la ﬁransformacién de las pequedlas e insig
nificantes villas, en ciudades,—que concentraron los movi -
mientog artisticos, intelectuales y comercialcs: toda egsta-

agitacibén tuvo su origen en el comercio.ln ésta évoca los -
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comerciantes constitufan una oligarquia de la riqueza e iba
gestdndose la formacidn de una nueva aristocracia: la del -
dinero.Con el incremento de la actividad comercial se eli -
mindé de una vez y para siempre, el antiguo sistema de true-—
que y se incrementd la acufiacidn de la moneda.

Otra de las culturas que se distinguid por sus variadas -
actividades fue el pueblo zapoteco, quien estaba dividido —
en grupos que desempefiaban diversos oficios: campesinos, -
cargadores, comerciantes, cazadores, orfebres y tejedores.

Los comerciantes zapotecos recorrian los caminos llevan —
do un bastén como simbolo de su oficio; para comprar y ven-—
der utilizaban una moneda de cobre que tenia la forma de -
una letra T ".l

Después de haber hecho una breve resefia histérica, sobre-
la aparicidén del comercio ¥ su desarrollo; expresaré algo -
referente al tianguis que tuvo actividad en 1la cultura az -
teca. il mercado de los aztecas llamado tianguis, se ponfa -
un dfa a la semana en el centro de la ciudad.besde pueblos-
lejanos llegaba 1la gente, cargando sus productos, hasta el-
tianguis ‘de Tenochtitlan. Todo estaba ordenado y cada produc
to tenia su lugaf propio, que siempre era el mismo.ikn una -
parte estabgn las aves, los herbolarios trafan toda clase -
de hierbas, vendfan unglientos, jarabes, pomadas, etc., en -
otro lugar habia animalés, como liebres, venados, trafan -

cafiutos de tabaco, aceite, chfa, cueros, vasijas, maiz, pes

cados, huevos, etc.Mds alla estaban las pilas de frijoles -

1 Alazraki Silvia, "Hiétoria Universal", Ciencias Sociales
La primaria.Céuwo acabar con la pesadilla de las tareas.

TomO ln ] D_- 242 - 2490
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negros, blancos, rojos,etc., al regresar a su tierra la gen
te llevaba, metates, cuchillos y muchag cosas.

En esta plaza habia una gran casa donde siempre estaban -
sentadogs, diez o doce personas, quienes atendisn todo lo -
que acontecia en el tianguis, desde supervisar lo que se -
vendia y hasta castigar delincuentes.Todo estaba bien orde—
nado, asi cada dia de plaza, el tianguis se llenaba de hom-
bres y mujeres que compraban y vendfan, confundiéndose en —
tre los sefiores de la gran casa y los sefiores cargadores -
que trasladaban la mercancia de un lugar a otro, as{ se de-
sarrollaba la actividad en el tianguis azteca.

Ahora con lo que resvecta al tianguis que llega a la comu
nidad de San Pedro Huamelula, anteriormente no estaban es -
tos comerciantes establecidos en este lugar, las personas -
tenfan la necesidad de salir fuera de la comunidad para ha-
cer sas compras, cuando lo que buscaban no lo encontraban -
en las tiendas de la localidad, sin embargo a veces llega -
ban comerciantes en sus camionetas y recorrian la comunidad
realizando sus ventas, pero dejaron de hacerlo y decidieron
establecerse en un lugar fijo y llegar con mds frecuencia —
debido a las necesidades de 1la comunidad; de ahi que se -
instalaron a un costado de los corredores del nalacio muni-
cipal por supuesto con, el permiso de las autoridades del -
lugar, por tal motivo estén un dfa a la semana:el martes.,

En este dia nor la mafiana mientras acomodan sus productos
los comerciantes envian a los aparatos de sonido un anuncio
acerca de los pnroductos que han trafdo.Entonces las verso -
nas de la comunidad, ép dan cita y se apresuran a hacer sus
compras.Aun cuando no son muchos los comerciantes, son al -
rededor de 6 o 7 vuestos los que se instalan: verduras y -

frutas, huevos y café,manteles Yy espejos, ropa, cuchillos, -
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cables, juguetes, son algunos de los articulos que venden.
De esta manera los habitantes del lugar logran satisfacer
en parte sus necesidades.

También los nifios visitan el tianguis al salir de la escue
la, les gusta observar los juguetes, la ropa, etc., otros -
compran algun articulo que les haya gustado y vuedan adqui-
rir.Como se puede ver el tianguis tiene mayor actividad por
la mafiana y parte del medio dia, pasdndose a retirar a las-
17:00 horas, y as{ finalizar su actividad comercial por ese
dfa.En ocasiones cuando se realizan acontecimientos socia— —
les o fechas conmemorativas, también estdn presentes y oues
ldgicamente hay un poco més de actividad y por supuesto mds
venta.

Esta es la forma como se instala y funciona el tianguis -

de San Pedro Huamelula, Teh., Oax,
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Concepcién de conocimiento en esta propuesta.-

Debido a que una de las necesidades tundamentales de lous-—
seres hunanos, es la de explicarse el mundo en (ue ViV1iWLOS.

" Podemos decir que la meta del estudio es ¢l ensancha --
miento de la inteligencia, a fin de comprendernos a nosotros
mismos y comprender a los demds.De ahi que el conocimiento-
es un instrumento para vivir mejor ( no necesariamente desg-~
de un punto de vista material ) y una herramienta vara con-
trolar y transformar la realidad.Es conveniente recalcar -
que adquirir conocimientos requiere, esfuerzo,constancia y-
dedicacién, si el nifio tiene actitud sana hacin si mismo y-
hacia el aprendizaje se interesard en actividades que ali -
menten su curiosidad y asi ampliard sus conocimientos".

Ahora bien es importante que los conocimientos presenta -
dos al nifio despierten su interés y le sean comprensibles -
y mds que nada que estén relacionados con la realidad en -
que vive ; es necesario también que maninoule objetos y sea-
part{icipe de la construccidén de su conocimiento, es decir -
gque viva y sienta lo que desea saber, teniendo significado-
para é1.

Por tal motivo en dicha propuesta pretendo gue los alum -
nos a través de actividades en las cuales ellos tendrén mu-
cha participacién, asimilen la funcidén que desempefia un mer
cado y sus caracteristicas, debido a que sélo tienen nocio-

nes generales de esto, sin embargo se tratard de acercarlos

2 Toriello Ma., Guadalupe, " ©l conocimiento instrumento de
bienestar". lLa primaria.Cdémo a@cabar con la nesndilla de las

tareas.,lomo 1, o. 13 .
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mds a este conocimiento, motivdndolos a que participen en -
situaciones en las cuales se apropien de esos contenidos,

" Tradicionalmente se ha conferido @ la escuela el papel-
de transmisora de los contenidos, y de los conocimientos.El
sistema escolar condiciona el tipo de relaciones que se eg-—
tablecen entre maestro y alumno, inclusive en el marco de —
la estructura vertical, los orogramas escolares, las formas
Yy ritmos de aprendizajes y‘sobre todo la concepcidén micsma -
del conocimiento son impuestos por el sistema escolar".

Por tal motivo nuestra labor juega un papel determinante-
para proponer alternativas de cambio y transformar esa es —
tructura, en beneficio de nuestros educandos.No se debe con
siderar al conocimiento como la suma de aprendizajes e inte
riorizados a fuerza de repeticidn, sino que se debe tomzr —
en cuenta el bagaje cultural que el nifio trae antes de in -
gresar a la escuela, por tal motivo en forma particular, -
trato poco & poco de propiciar transtormaciones en los pro-
cesos de adquisicién de los conocimientos.Por lo tanto la -
forma como concibo el conocimiento es: wna gama de gabereg
de los cuales el nifio se va a aproniar, a través de la par-
ticipacidn activa de éste, observando, analizando, experi -
mentando, etc., estando en contacto la mayoria de las veces
con el objeto de estudio, es decir siempre que se pueda; -
para que de esa manera pnueda asimilarlo con facilidad, com-
probando y contrastdndolo con la realidad en que vive.Nues—

tro papel serd, orientarlo, guiarlo, y ayudarlo en la -

3 Rodriguez César Jaime, " Desarrollo cognoscitivo del ni-
flo rural”., Antologia: lLa malemdtica en lu escuela 1 .

P.25 &

~—



adquisicidén de dichos saberes y esto logrard gque més - -
adelante pueda dominar y transformar el contexto en el - -~
cual se esté desenvolviendo.

También he tomado como referencia lo que expresa la edu -
cacidn en sus aspectos diddcticos - normativos, la cual ma-
nifiesta que " no se debe restringir las posibilidades crea
tivas del nifio, ni frenar su espontaneidad y originalidad -
sino orientarlo hacia la autonomia responsable, ya que la -
libertad es la condicidn requerida para el adecuado cumpli-
miento de los principios de la actividad y vitalidad, este-
Ultimo nos dice lo siguiente: siendo el sujeto de la educa-
¢idén un "ser bioldgico" la actividad que despliega refle -
ja las caracteristicas tipicas de sus intereses vitales, -
en respuesta a necesidades propias de su estado psicoevolu-

tivo".4

4 Gpo. Técnico, sobre el proyecto de Educacidén Hural Mexi-
cana.Material reproducido.Referente a un curso de Técni-

ca de guiones.
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El nifio frente a ese conocimiento.-

" Las ciencias sociales se proponen favorecer el proceso-
en general y de un gruvo social en particular, nor ello es-
ta drea del aprendizaje a través de un enfoque interdisci -
plinario pretende proporcionar al nifio un conocimiento obje
tivo del mundo en que vive, por lo tanto mediante la geogra
f{a, 1la historia, la economfa, la sociologfa, la ciencia -
politica y la antropologia; pretende contribuir para que el
educando adquiera y desarrolle los conocimientos tedricos —
¥y metodolégicos que le ayuden a formarse una mentalidad —
cientifica y una conciencia critica y creadora para el lo -
gro de una sociedad justa ".5

Aunado a esto ge encuentra el respeto genuino por los in-
tereses del nifio, es decir el respeto a su individualidad -
a las caracteristicas biolégicas Y psicoevolutivas propias-
de cada sujeto ( crecimiento, desarrollo, maduracién, heren
cia, cociente intelectual, etc.) y la especial considera -
cién al tiempo de aprendizaje escolar del alumno, lleva im-
plicita la idea de un desarrollo autdnomo independiente de-
la personalidad y conducta del nifio.

De ahi que he concebido la idea de que los nifios aprenden
haciendo cosas y observando cémo se hacen, suelen embeberse
con lo que les interesa, observando sin prejuicios lo que -

tienen ante sus ojos, asimilédndolo.

Inclusive entre los mismos compatfieros se ayudan entre si-

5 Programa de tercer grado de educacidén primaria, "Bnfoque
en ciencias sociales".S.LE.P.

P. 129.
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debido & que el estudio en gruvo refuerza los conocimientos
aclara dudas y los participantes me joran, porque entre -
ellos se exige las més de las veces sin expresarlo la supe-
racidén, esa ayuda grupal hace que los niflos se interesen -
mds en su aprendizaje y se afanen por hscer todo lo que eg-
té de su parte para lograr un buen rendimiento.Aunado a es-
to el entusiasmo se despierta cuando se enseflia al nifio el -
meollo de algin tema, el saber comprender el significado de
una idea o de un principio, asi como su aplicacién, lo im -
pulsard a entusiasmarse en el andlipis, la interpretacién -
Yy el seguimiento de los estudios.

Por lo tanto al abordar la situacidn planteada en esta -
propuesta, se acercard un tanto mds al alumno al objeto de-
estudio, e ird asimilando el conocimiento poco a poco.

Segun Piaget: " a través de las experiencias que van te -
niendo con los objetos de la realidad, el nifio construye ——
progresivamente su conocimiento, el cual dependiendo de las
fuentes de donde proviene puede considerarse bajo tres di -
mensiones: fisico, légico-matemdtico y social, los que se -
construyen de manera interdependiente uno del otro.

En lo que respecta al conocimiento social, es necesario -
considerar que este se caracteriza por ser arbitrario, dado
que proviene del consenso cultural, establecido.Es un cono-
cimiento que tiene que aprenderse de la gente, del marco -

social que rodea al nifio".

6 Piaget Jean, "Fundamentacién Psicoldgica".lLa construc --
cidén del conocimiento en el nifioc.Antologfa:Desarrollo -
del nifio y aprendizaje escolar.

P. 345- 347 .
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De ahi que el tema que se ha planteado, considero que el-
conocimiento del cual se va a apropiar el educando, lo lo -
gra en el momento, en que se relaciona con sus comparierosg -
con las personas donde realiza sus investigaciones, con los
comentarios y discusiones grupales, con la experiencia ai -
mulada representando el mercado y que tiene lugar en el sa-
1én de clases, con los trabajos que elaboran y finalmente -
con el andlisis y la reflexidn grupal que se hace de los -
resultados obtenidos con las actividades propuestas y rea -
lizadas.Estas fueron totalmente nuevas y un tanto accesi —-
bles a ellos, porque noté con que agrado las realizaban.

Ya que de acuerdo con lo expresado en las teorias del de-
sarrollo infantil, retomo algunos rasgos especificos del --
nifio de tercer grado, que se encuentra en el periodo de las
operaciones concretas; sin pretender que estos sean los uni
cos, ni que necegariamente se den en todos los nifios de es-
ta edad.Debido a que el desarrollo del ser humano es un -
proceso continuo y no es posible determinar con precisién -
el paso de una etapa evolutiva a otra y menos aun las dife-
rencias entre un grado escolar y el siguiente.El nifio de -
tercer grado se encuentra en una etapa de su vida que estéd-
en pleno proceso de integrarse al mundo social.

" El nifio sefiala un gran avance en cuanto a socializacién
y objetivacidén del pensamiento.Sste empleard la estructura-
de agrupamiento(operaciones) en problemas de seriacién y -
clasificacién.las explicaciones de los fenduenos fisicos se
hacen més objetivas.Adquieré conciencia de su propio pensa-
miento con respecto al de los otros.Corrige el suyo{(acomo -
dacién) y asimila el ajeno.El pensamiento del nifio se obje-

tiva en gran parte gracias al intercambio social.la progre-
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siva descentralizacién afecta tanto el camno del comnorts —
miento social como al deé la afectividad.Surgen nuevas rela-
ciones entre nifios, y adultos.

Los nifios son capaces de una auténtica colaboracidn en -
grupo, es decir se da una evolucién de la conducta en el -
sentido de cooperacién.Se siente atraido por su medio am -
biente.Se impone cierto grado de disciplina, aceptando las-
normas del grupo y exigiendo que sean resgspetadas.le gusta -
participar en la organizacién de juegos ¥y trabajos propo -

7

niendo sus propias reglas ".

7 De Ajuriaguerra J., "Estadios del desurrollo,nesidn J. —
Piaget, perfodo de las operaciones concretas ".
Antologfa: Desarrollo del nifio y aprendizaje escolar.,

p. 106 - 109 .
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Ubicacidén Contextual.-

El desarrollo de la propuesta se 1llevd a cabo en la comu-
nidad de San Pedro Huamelula, Teh., Oax., gque en Chontal -
significa " lugar de las piedras "; esta lengua sélo la ha-
blan las personas adultas, sin embargo hay algunos jévenes-—
y niflos que lo practican.En este lugar se encuentran alum -
nos provenientes de ranchos alejados y se alojan en el al -
bergue escolar de esta comunidad, en éste los maestros en -
cargados de ellos, les ensefian lo mds indispensable de la-
lengua mencionada, aunque les falta entonacidén y ovronuncia-
¢ibén, se esfuerzan por avrenderlo.

Es una comunidad que vodria catalogarse como semiurbana -
debido a que carece de algunos medios y servicios.

Cuenta con una carretera que comunica con el poblado de -
Santiago Astata, sus medios de transporte son: camionetas,-
coches, carretas y caballos, estos Ultimos los utilizan en-
las labores del campo.La actividad a 1la que se dedica la -
mayoria de las personas, es la agricultura; sin embargo hay
otras que trabajan en las diferentes industrias situadas en
la regién, hay choferes, albafiiles, carninteros, pescadores
Y Ppequeifios comerciantes.Las mujeres y los nifios también con
tribuyen con el gasto familiar, debido a que ellas hacen -~
van y sus hijos se encargan de venderlos en la comunidad -
0 en las poblaciones circunvecinas.Ahora bien con 1o aque se
refiere a los medios de comunicacién, los cuales Jjuegan un-
papel determinate en la vida del hombre, ya que este convi-
ve e interactda con sus semejantes para as{ garantizar su -
supervivencia y su desarrollo cultural.Es el medio social -

el que le permite satisfacer sus necesidades md4s apremian -

kb,
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tes y otras necesidades propiamente humanas, tales como: la
comunicacidén, la expresidn, el conocimiento, 1la educacidn, -
etc.La primera de estas difunde noticiag, informacidn, pu -
blicidad y cultura.kn esta comunidad existen:radios, correco
telégrafo y televisidén en menor proporcidn.

Con lo que respecta al clima, es cdlido seco, predominan—
los vientos del norte, no existe mucha vegetacidn debido a
las escasas lluvias y al tipo de suelo.Tiene un rio due -
abastece a la comunidad, pero que casi medio alio se seca.

Como toda sociedad posee costumbres y tradiciones, gue -
manifiestan a través de fiestas, ceremonias, vestido, cowmi-
da, etc.En este lugar le tienen mucha fe a los santos 7 les
rinden culto mediante misas.

Una de ellas es la cuaresma, organizando peregrinaciones-
los jévenes y los nifios llenan de pintura, cascarones de -
huevo, para usarlos en el " dia del cascardn ", también ha-
cen misas en esta celebracidén.Finaluente expresaré la cele-
bracidén mds relevante, que es la dedicada al Santo Patrdn -
San Pedro Anostol, esta se introduce con danzag, participan-
do, seiiores, jévenes y nifios, disfrazados de " negritos ", -
utilizando como vestuario: una wascara negra, un naliacate -
rojo, una chamarra negra o azul, un bastén y unas maracas: -
estos danzan al ritmo de tlautas v tnmbores, posteriormente—
se hace el convite de las flores, la misa y el baile.lLo im -
oortante de esto radica en que una semana antes del dfa - -
principal, que es el 30 de Junio, los habitantes del pueblo-
han acordado abstenerse de ingerir bebidas alcohdlicas, con-
la finalidad de que en este aiio llueva en abundancis, tam -
bién no anuncian connlacencias musicales.

En cuanto a lo relacionado a 1la organizacién v Al gobier—-
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no, se manifiestan pequefios conflictos, debido al desacuer—
do por el candidato propuesto.En esta comunidad hubo un des
contento popular al elegir al presidente lmunicinal, ya que-
el pueblo estd dividido en dos grupos: " los de arriba " y-
“los de abajo ", esto es por la ubicacién donde viven, sin -
embargo se logré tranquilizar a las personas ¥ solucionar -
este problema.

Con lo que respecta a la influencia que ejerce el entorno
fi{sico, econdmico y social, sobre los alwunos, es deterimi -
nante en su desarrollo, ya que forma parte de ese entorno,-
se desenvuelve en é1L y se apoya en el mismo, para manifes -
tarse en su vida cotidiana, debido a que ese contexto le -
proporcionard los elementos necesarios para la formacidn de
su personalidad y la adquisicidn de conocimientos, nara as{i
salir adelante.Por ejemplo: la participacidén que ellos tie—
nen con respecto al problema que se estd tratando, sus pa -
dres en ocusiones los mandan a comprar al tianguis o a la -
tienda, inclusive venden algunos productos en su comunidad
en ese momento estd logrando desenvolverse, ya que juega un
rol diferente, también avlica sus conocimientos de las ope—
raciones bdsicas.

Después de haber expresado a grandes rasgos las caracte -
risticas de la comunidad donde laboro, es necesario hablar-
del contexto escolar donde nos desarrollamos junto con el -
gTrupo que se tiene a cargo, debido a que como lo manifieg -
tan Elsie Rockwell y Ruth Mercado: " dentro del terreno edu
cativo, nuestro trabajo y el resto de las relaciones y acti
vidades que conforman la vida escolar, no estén determina -

das por normas oficiales explicitas al resvecto solamente -
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sino' que la institucién escolar como institucién socia; que
es, responde en términos generales a las caracteristicas de
la sociedad en la que se encuentra inmersa '".
Primeramente expresaré el nombre de la escuela:

" IGNACIO M, ALTAMIRANO ", turno matutino, cuenta con 10 -
maestros y un director, tiene 10 salones en regulares con =
diciones, una direccién, un local de cooverativa, sanita -
rios, cancha y plaza civica (no pavimentada), carece de al-
gunos materiales deportivos, los mesabancos estdn en regula
res condiciones, aunque se pudieron conseguir algunos a -
través de peticiones hechas a las devendencias corresoon -

dientes; también se han logrado cubrir algunas necesidades

con el programa de solidaridad.Con lo referente a la rela

cién escuela-comunidad, existe un vinculo a través de las -
juntas de padres de familia, en las que se discuten diver -
sos problemas, también se encuentran los concursos a nivel-
zona, en la cual los padres apoyan econémica y hasta fisica
mente, al igual que estos se encuentran los festivales que-
se realizan en la comunidad, organizados por las escuelas -
ya que ademds de divertirse observan la proyeccién que tie-
ne la escuela hacia la comunidad.

Ahora bien con lo que se refiere al grupo con el cual rea
lizo mi labor, es de ler. grado, grupo "A", contando con -
30 alumnos (15 hombres y 15 mujeres) de los cuales 6 son re
petidores( estos tienen 11 y 12 afios ) las edades de los de

méds oscilan entre los 8 y 12 afios.Su nivel econdémico es ba-

8 £Elsie Rockwel y Ruth Mercado, "las normas de la institu-
cidn escolar y la vida cotidiana de la escuela",

Antologia:Andlisis de la prdctica docente. p. 201
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jo, ¥Ya que la mayoria proviene de padres campesinos y otros
de obreros.Algunos de los nifios que se encuentran en este -
grupo fueron mis alumnos el afio pasado, de ahi que exista -
un vinculo muy estrecho entre nosotros y porque he propicia
do un ambiente favorable, para que todos se desenvuelvan -
sin temores, sin miedos, ellos participan mucho, aunque hay
algunos que son algo timidos y raras veces participan, es -
un grupo que le gusta el deporte, los cantos, los juegos, -
las actividades tecnolégicas, etc. debido a que se las he -
mos fomentado.

En cuanto a la forma como trabajamos, considerando que =
nuestra labor se realiza en un contexto social amplio y nos
enfrentamos y mane jamos situaciones complejas, debemos de -
estar conscientes de nuestros errorres y aciertos gue hemos
tenido a lo largo de ella.ksta la venia desempefiando de una
manera excesivamente verbalista y expositiva, la transmitia
a través de los libros de texto, en donde el alumno escucha
ba las explicaciones del maestro, el educando era un ser -
pasivo; sin embargo todo esto lo he ido desechando poco a -
poco, tratando de mejorar hasta donde sea posible mi acti -
tud hacia los alwmnos y hacia los conocimientos.iunado a —-
esto debemos de considerar a los educandos como parte de —-
nuestra vida, ya que pasan la mayor parte del tiempo en el
saldén de clases y se convive con ellos, por ese motivo es -
necesarip tratarlos como seres humanos y no como objetos.

De ahi que la relacidén que llevo con mis alumnos es reci-
proca, en confianza, existe un didlogo abierto, inclusive -
entre ellos mismos se manifiesta una buena relacidn, ya que
se ayudan mutuamente, se orientan, se guian y posteriormen-

te consultan conmigo sus planteamientos y entre todos obte-

nemos conclusiones; la finalidad de esto es que se forme —-
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un conocimiento grupal.En el desarrollo del proceso ensefian
za~aprendizaje los alumnos tendrdn mds actividad propiciada
por el maestro."El nifio acepta a la escuela por interés, -
por su autonomia o por considerarla com& una aventura nueva
¥y una posibilidad de hacer nuevas amistades, de cualquier -
manera el niifio logra aceptar el grupo escolar en el que pre
tende integrarse; parece ser que la aceptacidén del grupo no
esta en funcién de su grado de inteligencia, sino de su ma-
durez, de su capacidad de participacién y de cierta ingenio
gidad en las relaciones que dependen de hecho de la previa-
organigzacién afectiva del niﬁo.".

Ahora bien considerando que el elemento unificador en el-
grupo es el maestro, quien desempefia roles como: exvresar -
conocimientos de manera pedagdégicamente adecuada, motivar -
al alumﬁo a participar, propiciar un clima dela aula favora
ble, éste debe sentirse lo bastante cerca del nifio para com
.prenderlo, de esta manera los alumnos expresaridn sus dudas-
inclusive pedirdn que se les plantee situaciones en las que
desee ampliar sus conocimientos, finalmente debe ser un co-
laborador que contribuya a satisfacer los intereses y nece-
sidades del grupo." Bl maestro deberd adoptar una actitud -
democrdtica, abierta a las solicitudes del educando y de -
respeto a su personalidad, el proceso ensefianza aprendizaje
gse conviertec en un quehacer colectivo, en donde el nifio to-

: 1
ma parte en su educacién ", <

g De Ajuriaguerra‘ﬁ.; "kl nifio y la escuela™, antologia:
Desarrollo.del nifio y aprendizaje escolar. p. 315.

10 Gpo. Técnico sobreﬁel nroyecto de Educ. Rur. Mexicana -
Material reoroducido.Referenfe a un curso de técnica de-

guiones.
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Cualquiera que sea el camino que lleve a la obtencién de-
esos logros, en el cual, considero al alumno como un ser -
activo y cuyo comun denominador serfa oponerse a la educa -
cidén libresca y memoristica, que ha prevalecido en nuestra-
egcuela durante tanto tiempo.

La educacidén mds que el conjunto de iniciativa humana que
indican una relacién objetiva entre el hombre y la sociedad
debe ser una forma permenente de interaccién social, inser-
ta en la realidad cotidiana, adentrada en lo regional y pro
yectada constructivamente hacia lo nacional universal.

Por otro lado la familia constituye el primer wmedio de in
tegracidn del nifio, es ella la que lo pone en contacto con-
las primeras normas de socializacidn, como son: el lenguaje
los hdbitos de higiene, la alimentacidén y el comnortamiento

Todos estos elementos se van enriqueciendo y volviéndose-
mds comvlejos a medida que el nifio crece, entonces estable-
ce diversos tipos de contacto con grupos sociales mds am --—
plios, como sonh: la escuela, el vecindario, etc., hasta lle
gar a asumir conscientemente su integracién a conglomerados
sociales mds amplios.Se considera que el juego es el ins -
trumento indispensable para inculcar al nifio normas de con-
ducta que le resultardn imprescindibles cuando inicie su ——
convivencia social, con individuos de norma y orden en un -
contexto perfectamente a la mentalidad infantil.

De ahi que me he permitido retomar dichos elementos nara-
asi conducir de manera adecuada el proceso ensefianza-apren—
dizaje, ya que en éste entran en juego,los aluunos, el con-
tenido, los objetivos;{el profesor y las estrategias.Luego-
entonces para que este exista, es imprescindible la presen-—

cia del alumno, conocerlo con claridad, debido a que este -
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operard sobre un conocimiento, asimildndolo de tal forma -
que iréd cubriendo paulatinamente sus propésitos.

En lo.que concierne a la adgquisicidn sistemdtica, orienta
da y secuenciada del contenido, uno juega un papel impor --
tante, por tal motivo, constantemente trato de impulsar el-
aprendizaje de los alumnos, estando atenta a sus peticiones
buscando frecuentemente los mecanismos més adecuados para -
-hacerlos participar, inclusive en algunas ocasiones ayudén-
dolos indi'vidualmente, o en su defecto vuelvo a explicar el

ejercicio, para que de esta manera salgan adelante.
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ESTRATEGIAS METODOLOGICAS-DIDACTICAS, -

Propuesta Didéctica.-

Antes de iniciar a plantear los objetivos y las activida-
des, creo pertinente expresar de que manera llevo a cabo la
planificacién de los mismos, en el cual se incluyen los me-
dios y la ewvaluacién.Por principio de cuentas, analizo el -
programa y jerarquizo los objetivos, dando prioridad a algu
nos, ya que en ocasiones encontramos objetivos que se repi-
ten y otros que son inoperantes en la vida diaria del nifio-
debido a que no se relacionan con la realidad en que vive,

Retomando los planteamientos de Elisa Lucarelli, quien -
nos expresa : "la planificacién es el proceso mediante el -
cual se establecen objetivos deseables que los alumnos de -
ben lograr a través del aprendizaje conducido, se le permi-
te al educador seleccionar y organizar los medios facilitan
do el alcance de los objetivos y se prevén las fdrmulas de-
evaluacién de los productos de'aprendizaje".11

Ahora bien enfocdndonos al tema que nos ocup4, se preten-
de que a través de una serie de actividades el nifio interac
tle con el contenido y se apropie de él.Por lo tanto es ne-
cesario seleccionar las experiencias iddéneas vara que el -
alumno realmente opere con el conocimiento.

A continuscidn se expresan los objetivos y las activida -

des de dicha propuesta.

11 Lucarelli klisa, " Planificacién Curricular®.
1
Antologia: Planifi'caciédn de-.lag actividaders docentes.

p. 17 .
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NOMBRE DE LA ESCUELA: " IGNACIO M. ALTAMIRANO »

CLAVE: 20DPRO939N ZONA ESCOLAR: 081

UBICACION: SAN PEDRO HUAMELULA, TEH,, OAx,

GRADO: 30. GRUPO: "A"

AREA: CIENCIAS SOCIALES UNIDAD: 8

PECHA: 23 DE ABRIL -~ 21 DE JUNIO DE 1991,




OBJ EITVOS

Reconocer cémo fun -

ciona el tianguis.

Identificar las ca -
racteristicas de un-—
mercado, mediante -
los comentarios de =
sus comnatieros que -—

lo conocen.

Reconocer algunas -
ventajas de comprar-

en el tianguis.

( 33)

ACTIVIDADUDLS

Vigite el tianguis gque llega a su co

munidad y observe cémo funciona.

Dibuje en su cuaderno cdémo estdn -

ubicados los puestos.

Anote el nombre de los productos -

que alll se venden.

Pregunte precios de los productos y

andételos.

Investigue entre sus compafieros, si
alguno de ellos conoce un mercado y
pregunteles sus caracteristicas, es

cribalas en el pizarrén.

Recuerde precios’de productos que -
haya adquirido en las tiendas de su
{

comunidad.,

Digcuta y analice, comparando los -
precios de los productos comprados

en el tianguis y en las tiendas.
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REGISTROS DI CLASH,-
MARTES 23 Db ABRIL DE 1991. la, Ss5ION

Nogs encontramos en el salén de clasesg, uno de mis alwumnos
observa el tianguis que llega a esta comunidad, de pronto -
me dijo:

BETO: Maestra, ¢ verdad que es igual tianguis que mercado?,

Al plantearme esta pregunta, decidi cuestionarlos acerca-
de ella.

MAESTRA: A ver nifios, vamos a discutir entre todos la pre -
gunta que nos hace su compafiero, sobre si es lo mismo tian-
guis que mercado; ustedes que opinan, ¢ estdn de acuerdo?,
se deja escuchar un murmullo y respuestas de algunos afir -
mativas y otras negativas,

MABSTIA: Bien, antes de discutir este asunto, primeramente-
d{ganme, ; quiénes conocen un mercado ? la mayoria de los -
alumnos levantan la mano, en respuesta a la pregunta hecha.

Aquellos que no levantaron la mano, los interrogué perso-
nalmente, si en verdad no conocf{an un mercado, a lo gue me-
regpondieron definitivamente que no.

Después les dije que levantaran la mano, los que estuvie-

ran de acuerdo en que el mercado era lo mismo que el tian -

guis, fueron como doce alumnos, y los que no estaban de a
cuerdo fueron como nueve alumnos,.

MABSTitA: Bien, ahora los que dicen que es lo mismo, ¢ por -
qué es lo mismo ?

VERONICA: Porque en 1Q§ dos venden cosas.

JUAN: Porque en los do's compramn -y venden; también porque

alli encuentra la gente lo que necesita.

Asi se manifestaron las participaciones de los nifios, dan
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do respuestas parecidas a estas.
MAESTHA: Ahora los que no estdn de acuerdo en qQue el tian-
guis es lo mismo que mercado, ; por qué ?

MARIO: Porque el tianguis no se queda aqui, sino que se va
& otro lugar, en cambio el mercado egtd en un selo luger.
MIRNA: También porque el tianguis, no trae muchas cosas pa-
ra vender.

SABINOQ: &1 mercado es una casa grande y hay muchos puestos-
Yy vendedores.

Después de dar oportunidad a todos los alumnos que degea-
ban participar, les suger{ que analizaramos las ovniniones -
dadas por ellos.

MAESTRA: ; estamos de acuerdo con su compafiera al decir que
en el tianguis y en mercado se venden cosasg ?

ALUMNOS: si, pero ya le dijimos que en el mercado venden -
mig.

MALSTRA: luy bien, aceptamos esa pequeiia diferencia.ﬂn/cuag
to 2 lo que dijo Juan, ; qué piensan al respecto ?
SABINO:Aveces lasg personas si llegan a encontrar lo que ne-
cesitan en los dos, pero como aquil no hay mercado y el tian
guis no trae muchas Cosas, las personas tienen que ir a —-
comprarlos fuera de aqui.

JOSE: Si hubiera un mercado aquf, conseguirfiamos rdpidamen—
te las cosas que quisieramos y lo tendrfamos cerca,
MABSTRA: Bien para entender me jor esto, los que conocen un-
mercado, mencionenme otras caracteri{sticas de éste.

JOSE MANUEL: Est4 dividido en cuartitos.

PACO: Hay comedores.,

ALCIRA: Los puestos estén bien acomodados, no estdn revuel—

tos, porque hay una lfnea de puestos de carne, otra de ver-
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duras y frutas.

ROSARIO: Es muy grande y venden muchas cosas.

MAEST/A: Con todo lo que mencionaron, ahora me hardn un -
cuadro comparativo, de las caracteristicas del tianguis y -
del mercado.

Después de hacer el ejercicio, se obtuvo 1la conclusidn de
que el tianguis y el mercado, no eran lo mismo, pero que si
tenian algo parecido.

Posteriormente les expresé que para el préximo martes, -
cuando llegara el tianguis, harian una investigacidn, acer-
ca de los productos que alli se venden, los precios de es -

tos y la ubicacién de los puestos.

MARTES 7 D5 MAYO bk 1991. 2a.. SSION
8 de la mafiana.

SABINO: Maestra, ¢ ya vamos a ir a investigar ?
MAESTRA: 51, s6lo esperaremos a que los comerciantes termi-
nen de acomodar sus productos.Pero antes vamos a organizar
nos para que vayan en orden.Como ya estdn integrados en e -
quipos, un equivo saldrd cada martes que llegue el tianguis
llevando cuaderno y l4piz, para hacer sus respectivas anota
ciones.

Aclaro que los equipos se formaron al inicio del afio esco
lar, por afinidad; quedando tres equivos de hombres y tres-

de mujeres, de cinco elementos cada uno, haciendo un total-

de seis equinpos.

MARIO: Maestra entonces hoy le toca al equipo uno, pero no-—
estd completo, falta Pedro y Miguel, ; por qué no salimos -
nosotros ? .

MALSTRA: bstd bien irdn ustedes.
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El equipo dos sale.

Después de un rato que se habfan ido, los seguf, al lle -
gar al tianguis, observé y egcuché, lo que un comerciante -
le contestaba a uno de los alumnos.

MARIO: ; Cudnto cuesta este espejo ?
COMERCIANTE: Ya le dije a uno de tus compafieros, no estés -
preguntando més.,

Uno de los comerciantes me vio y me preguntd, nara qué -
queriamos saber los precios.le respondi que estabamos ha -
ciendo una investigacién, sobre céuwo funciona el tianguis -
¥ la ubicacién de los puestos.

Después de 1la investigacién, regresaron al saldén, muy en-
tusiasmados con lo que habian hecho, inclusive contagiaron-
a los demds alumnos, que ya querian salir a investigar, aun
Que se presentaron pequeiios incidentes no les importé.

Posteriormente les ped{ a los elementos del equipo, que -

me dibujaran el tianguis.
MARLKS 28 DE MAYO Dy 1991. da, SESIOWN

El martes por la mafiana le corresnondfa al equipo cuatro
hacer la visita al tianguis, por tal motivo estaba inquieto
por salir.

ARUsLIA: Maestra ahora nos toca ir al tianguis a nosotros -
¢ & qué hora vamos a ir ?

MAESYIRA: Ya en estos momentos, tomen su cuaderno y gu ldpiz
como el tianguis se coloca enfrente de la escuela, lo obser
vamos claramente.Algunos alumnos que vefan a sus comvafieros
comentaban.,.

ALUMNOS ¢ Maestra, Arcelia, no estd preguntando, sé8lo estd —

parada en la esquina.
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Posteriormente las alumnas que fueron a investigar, al —-—
llegar al saldén me entregaron lo que habfan anotado y me -
comentaron lo siguiente:

LAURA: Maestra los vendedores, estédn enojados, porque dicen
que s6lo estamos preguntando y no compramos nada, que cuan-
do vayamos otra vez no, nos van a decir los precios.
MAESTRA: Posiblemente estén molestos por este momento, pero
tal vez la préxima ocasidn, si les van a responder a los -
otros equipos.

NELIVEL: No maestra a las nifias del equipo tres tambidn les
dijeron lo mismo.Alo que les pregunté, a las nifias del otro
equipo y me respondieron, que asi les habfan contestado los

comerciantes a ellas también.

MARTES 4 DE JUNIO Dg 1991. 5a. SLOLON

Como ya se habia acordado, le correspondia salir al equi-
PO cinco, pero debido al comentario de la sesidn anterior -
salieron los equipos 5 Y 6 pero solamente a observar ya -
anotar algunos datos.

Después que regresaron al saldn.
MALST®A: Vamos a comparar precios de los productos que ven-—
den en el tianguis y el de las tiendas de la localidad.Y -
los iremos anotando en el pizarrén.
ARVLELIA: bn el tianguis el tomute cuesta » 3000.00 el kilo .
MALSTRA: Alguien recuerda é cudnto cuesta en las tiendas de

este lugar ? .,

LAURA: sSi, hace poco fui a comprar tomate y me vendieron a

$ 3500.00 el kilo.

MAESTRA: Bien, tenemos dos precios, ; quién creen que sale

ganando aqui ? .



ALUMNOS: Los duefios de las tiendas.

MAESTRA: ; Por qué lo dan mis caro ?

MANUEL: Porque lo van a comprar a otro lugar y gastaron mds
en ir a traerlo.

ALUMNOS: Porque quieren tener més gananciag.

MAESTRA: Y el tianguis ¢ por qué lo da mds barato ?
ALUMNOS: Porque ellos lo compran donde se da el tomate.
ALUMNOS: Porque tienen sus plantas de.tomate Yy ellos mismos
1o traen a vender.

MARIO: Porque no quieren que se les eche a perder,

Después de dialogar sobre esto, se concluydé que se repor-
taban algunos beneficios al comprar en el tianguis.Y ge ob-
tuvieron las ventajas y desventajas de comprar en las tien-
das de su comunidad y de comprar fuera de ésta.

Finalmente les expresé que me harfan billetes y monedas -

Y Que me las mostrarfan en el transcurso de 1la semana.
OBJETIVOS ACTIVIDADES

Identificar necesida- - Organicece en el salén, nara llevar
des de subsistencia- a cabo un juego titulado '"un dfa en
familiar. el mercado".
- Haga una lista de necesidades que -
tenga su familia.
- Escribalas en el pizarrén y clas{i -
fiquelas por las caracter{sticas -

comunes que tengan.



Determinar los ele -
mentos que interac -
tdan en un estable -

cimiento.

Reconocer la ventaja
de participar grupal
mente en la construc
cidén de puestos para
realizar la activi -

dad comercial.
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Se organice por parejas, las cuales
la mitad del grupo serdn " vendedo-

res y los demds " coupradores ".

Determine también quienes se encar-

gardn de cobrar los impuestos.

Escoja con su vareja los productos
que venderan.

Busque materiales de desecho, arti-
ficial o nutural, con los que repre
sentard los articulos que venderd -
en el mercado.

Organice el saldén en diferentes sec
ciones, donde se acondicionaridn los
puestos.

Elabore con cartulinas los nombres
de sus ouestos, para su {dcil iden-
tificacién.

Elabore billetes y wmonedas.

Acomode sus productos en los pues -
tos, y coldquese con su pareja en -
sus lugares correspondientes, ini -

cien l1la actividad comercisal.

VIERNES 7 DE JUNIO DE 1991. ba. SESION

MARTO: Maestra, por qué no hacemos un mercado aqui en el sa

16n y con estos billetes podemos comprar.

MAESTRA: Exactamente, eso es lo que vampos a hacer.

INOCENTE: ; Y qué vamos a comprar 9

VERONICA: Nosotros podemos traer cosas.
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MAESTRA: As{ es, pero antes me van a mencionar una lista de
necesidades que tenga su familia, es decir qué necesita pa-
ra poder vivir.Los alumnos mencionaron lo sipfuiente:
comer(verduras, frutas, carnes, queso, alimentos bdsicos, -
etc., vestirse(ropa, calzado, sombreros, etc.) trabajar pa-—
ra ganar dinero (instrumentos de trabajo).

Después de tener la lista, les dije que como eran 30 alum
nos, 14 gerian vendedores, 14 compradores y 2 cobradores de
impuesto.Posteriormente les pregunté, que cdmo querian se -
leccionar a los compradores y a losg vendedores:; ai ellog -
escogerfan o lo rifabamos, estos contestaron que se rifara-
pero antes se unieron por parejas, ya que los vendedores -—
participarian en parejas.Posteriormente hice 7 papelitos de
compradores y 7 de vendedores.Un elemento de cada pareja pa
sd a recoger su papelito, quedando asi: tres pare jas de hom
bres vendedores y cuatro de mujeres vendedoras.i4s adelante
distribui los puestos:

Lenin y Beto:ferreterf{a, Veronica y Mirna:frutas ¥y verduras
Alcira y Arcelia:abarrotes, Yanet ¥y Marfa:carnes y pescados
Rosario y Susana:queso, tortillas y pan, Juan y José:calza—
do y sombreros, Jesus y Reynel:ropa.Légicamente los alumnos
restantes quedaron como compradores.Los vendedores se nusie

ron de acuerdo con el material que iban a traer.

LUNES 10 DE JUNIO DE 1991. 7a. SESION
8 de la matfiana.

Apenas habia entrado al salén, cuando mis 2lumnos me esta
ban mostrando sus productos y querian iniciar ya la activi-
dad; como los vi tan animados, la iniciamos.

Todos ayudaron a acomodar las bancas, a manera de que se-
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Vieran como nuestos, como se les 0lvidé traer sus carteles-
con el nombre de sus puestos, los pusieron con gis, sobre -
las bancas.Cuando ya estaba todo arreglado los compradores—
salieron un momento, para que los comerciantes acomodaran -
sus productos, e hicieran la lista de precios de los miszmon.

Todo estaba listo, en los puestos habia, queso y tortillas
hechos con masa, pan hecho de lodo, carnes de diferentes ti-
Pos representados por pedazos de palo, hojas secas, madera-
frutas y verduras obtenidas de las plantas, café, arroz, le
che, jabdén, aceite, frijol, etc., elaborados con papeles o
utilizando material de la naturaleza, ropa, calzado, sombre
ros, gorras, picos, palas, cuchillos, machetes y un sin nd-
mero de productos y otros materiales que encontraron en la-
escuela, como fierros, tubos, etc.Todo estaba preparado pa-
ra pasar " un dia en el mercado ".

Las puertas del mercado se abren, los compradores entran-
se amontonan en los puestos y se escuchan expresiones cowo-
estas: | sefiora deme un kilo de tomates ! y ¢ VA& a aquerer -
las peras seilor ? | no sefiora, porgue estédn muy caras §, -
¢ cudnto cuesta este pico ? ; ropa barata sefloras, compren-—
blusas, pantalones, todo barato ! ; a ver sefiora hdgame u -
nos tacos de queso !.De pronto, | no me diste bien mi cam -
bio, te nagué con un billete de 4 20000.00 ! &Cémo 7 i no es
cierto era de $ 2000.00 !.Al rato, ; oye talta mds dinero !
el medio kilo de carne cuesta # 6000.00 y me estds pagando
con un billete de # 1000.00 ; no el billete que te estoy -
dando es de % 10000,00, fijate bien, ; maestra los nifios, -
ya se acabaron los productos de la ferreteria! y i1los nirios
no compran ropa :.Y asl se sgufan escuchando una serie de -

eXpresiones Como €sdS.
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OBJ ETIVOS ACT1VIDADLES
Distiguir el pequeiio - Haga un croquis de su comunidad, re
comercio, la funcién saltando los comercios.
que desempeiia y la - - Localice en é1 un lugar donde haya-
repercusién que tie- la posibilidad de construir un mer-
ne en su comunidad. cado.

- Discuta gué papel Jjuegan los comer-—
cios y la infuencia que ejercen en

1a comunidnd.

JUEVES 13 Dis JUNIO Dk 1991. Sa. 3s3ION

Con anterioridad, habia conseguido un croguis de la comu-~
nidad, lo dibujé en papel china, pero haciéndolo un poco -
mds grande, se los mostré, y les pedi que lo dibujaran en -
su cuaderno, para que después localizaran y ubicaran los cgo
mercios; les recalqué que sélo seria la parte céntrica y se
la sefialé.Algunos decian : | maestra estd muy diffcil ! {no
va a caber en el cuaderno ! ; no lo vamos a poder hacer . .

Después de observarlos detenidamente y considerando los -
esfuerzos que hacian por dibujarlo y wds que nada su eno jo-
vor no poder hacerlo, por mds que lo intentaban.Reflexioné-
y recordé que entre mis libros trafa 4 pliegos de papel chi
na y decidf hacer el trabajo por equipos.De ahi aque se lo -
comuniqué a los alumnos.

MAESTRA: Les voy a calcar el croquis, en papel china, suave
y rédpidamente; después ustedes por equipo repintardn los -
trazos con una regla, pero bien hechos.Ellos asintieron con

agrado y esperaron pacientemente el dibujo del croguis; deg

pués empezaron a trabajar.
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Al dia siguiente les ayudé a localizar y ubicar los comer

cios, pintdndolos de color rojo.
OBJ ETIVOS ACTIVIDADES
Representar su comu- - Haga un collage de su comunidad, en

nidad a través de un el que sobresalgan los comercios.

collage(del francés - Busque recortes de Tipuras, en re —

coller, pegar wvarios vistas, periddicos, o dibuje las fi
recortes o fipgurng - gurau que vays a necesgitar y 1léve—
sobre un fondo para- las al salén.

formar una composi - = Consiga cartén o cartulina nara po—
cidén de un paisaje - der trabajar.

por ejemplo) y ubi - - Construya su comunidad con el mate—
que el mercado. rial mencionado.

- Pegue las figuras en 1la cartulina o
cartén, tratando de que é&stas vayan
proporcionadas.

— Deje en blanco el lugar yue seria -
ocupado para la construccién del -
mercado.

- lMencione qué materiales necesita -

rian para construirlo.

MARTES 18 DE JUNIO DE 1991. 9a. SESION

Previamente un dfa anterior les habla preguntado a log -
alumnos, me dijeran todo 1o que su conmunidad tenfa o vefan
en ella.Ellos me respondieron lo siguiente:

ALUNMNOS: Tiene plantas, casas, canchas, tiendas, biblioteca

animales, carretera, piedras, rio, cerro, postes, etc.
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MAESTRA: Bien, de todo lo gue me dijeron, me van a traer -
recortes o dibujos, para representar con ellos su comunidad
destacando el comercio.

Por tal motivo en este dfa habfan traido su material, sin
embargo a algunos se les olvidé su cartulina y no tenfan -
donde pegar sus figuras; inclusive unos fueron a su casa -
por el material; otros que no habfan conseguido, les propor
cioné cartulina, que habia en la cooperativa y que no se -
iba a utilizar.

En cuanto a la forma cémo trabajaron, les expresé que po-
dfan hacerlo, por parejas, individual o por equipos, es de-
cir como ellos lo quisieran, luego entonces cada auien se -
organizd como mds le agradd y empezaron a trabajar.

De acuerdo a las indicaciones que previamente les habia -
dado, iniciaron a pegar sus figuras, en ocasiones se les -
orientaba, explicdndoles que cuidaran de que los dibujos -
fueran proporcionados al irlos pegando en la cartulina, al-
gunos asl lo hicieron, pero otros tuvieron problemas ya que
no sabian cdémo y dénde empezar su trabajo y a pegar gus f{i-
guras, entonces le pegué las primeras, para que asi se fue-
ran dando idea de cdmo hacerlo.Otros como habfan llevado -
muchos dibujos querian pegarlos todos, sin importar cdmo se
veria; por ejemplo tenfan el dibujo de un gato pero el re -
corte era grande y querian pegarlo junto a una casa peque -
fa, entonces yo los cuestionaba asf{... ; en la vida real, -
cudl es mds grande, un gato o una casa ? .,

Poco a poco lo fueron comprendiendo y corrigiendo sus tra

bajos, siempre tratando de sacarlo adelante.
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OBJETIVOS ACTIVIDADES
Situar los locales - - Construya por equipos una magueta -
de un establecimien- de cémo le gustaria que fuera el -
to ( mercado ) . mercado de su comunidad, tomando -

como base lo que ya sabe de él.

- Ubigue los locales en el interior -
de esta, identificando con un peque
fio rétulo, la entrada, los puestos-

y serviciog.

VIERNES 21 bk JUNIO DE 1991. 10a. SESION

Los alumnos habian trafdo el material que se les habia -
pedido ( cartdén, resistol, tijeras, palitos, etc. ).

Les expliqué que con eso me harfan una revoresentacién de-
cémo les gustaria que fuera el mercado de su comunidad,

Por tal motivo empezaron a trabajar, les sugeri que toma-
ran como referencia las caracteristicas mencionadas ante -
riormente por ellos mismos, acerca del mercado y gracias a
su ingenio, imaginacién y creatividad fueron elaborando el-

trabajo.



(27 )

OBJETIVOS ACTIVIDADIUES? S
Expresar por escrito - Expresar por escrito, cdmo se imagi
la necesidad de que- na que serfs un dfia de actividad en
en su comwlidad deba el mercado y uuidnes mé:s laboran en
existir un mercado. é1.

-~ Redactar en un texto los beneficios
aue reporta el contar con un merca-—
do en su comunidad.

- Recuerde todo el proceso aque siguid
¥ las actividades que hizo en el -
juego " un dia en el mercado " y -
analice grupalmente, qué resultados

obtuvo con dicha actividad.

LUNES 24 Dk JUNIO D& 1991. llava. St310N

En esta ocasién comenté junto con ellos y les pedi que se
imaginaran que estaban en un mercado y gue desoués me hicie
ran un escrito en el cual anotaran cdmo serian las activi -
dades que se realizan en un lugar como ese, desde Oue se -
abre hasta que se cierra: incluyendo en este escrito, auié-
nes mds trabajan en el mercado y en qué consiste su labor.

Posterior a éste, redactaron otro escrito en el que logra
ron deteciar y rescatar los beneficios que ge tienen en una
comunidad, si en ella funciona un mercado.Lo consideré per-
tinente hacerlo hasta este momento, y4 que con todas lag =
actividades realizadas con resnecto a este tema, ya tenfan-

un amplio marco de referencia onara poder determinar con -

precisién, que es de vital importancia que en su comunidad-
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eés necesario que funcione un mercado.'

Finalmente los interrogué, sobre las actividades que hi -
cieron desde el inicio y los fui cuestionando acerca de los
beneficios que les reporté el haberlas hecho, qué fue lo -
que aprendieron de ellas, si les sirvié de algo o no,etc,

A lo que fueron respondiendo, que con lo sabfian y uniendo
lo que adquirieron completaron lo que ellos ignoraban.Otros
exXpresaron que cuando participaron eﬁ la, representacién del
mercado, lo hicieron como si fuera de verdad.Algunos mis -
manifestaron que cuando fueran' a un mercado iban a saber -
por dénde ir, es decir cémo ubicarse, cémo desenvolverse -
cuando estuvieran en un mercado.

Por otro lado, hago la aclaracién de que en la secuencia-
de los registros de clase, no aparece la 3a. sesién, misma-
que se llevé a cabo el 14 de mayo de 1991, debido a que con

sideré que no habfia nada rescatable en ese dia.
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Para la realizacién de las tareas educativas propuestas -
se trazan estrategias; estan comprenden la eleccidn de me -
dios de ensefianza, " los cuales son el conjunto de recursos
materiales, én los que se apoya el maestro para activar el-
proceso educativo, en ellos se encuentran tambiédn los méto-
dos y en estos tenemos los activos, que se basan en que la
accidn y la experiencia son el mayor motor del aprendizaje-
( aprendér haciendo ), finalmente se incluyen las técnicas-
gque son las formas o procedimientos que usamos para motivar
al alummo a participar en clase.lLa utilidad de los medios -
son: interesar al grupo, motivarlo, enfocar su atencién, fo
mentar la participacién, facilitar el esfuerzo de aprendiza
Je, concretizar la enseflanza, evitar divagaciones y verba -

i 12
lismos " .

Los medios que utilicé en esta propuesta son los siguien-

tes:

. Las experiencias directas.

. Las experiencias simuladas.

. Papel china. . Plumones . Cartulina . Tijeras
. Un croquis de la comunidad.

. Simbolos orales. « SIimbolos escritos.

. Borrador, gis, pizarrén .

Con respecto a las técnicas tenemos:

. La expositiva- narrativa. . La interrogativa.
. El procedimiento operativo. . E1l procedimicnto analitico.

. Bl didlogo. . Lluvia'de ideas. sintético.
!

. Discusién dirigida.

12 Sudrez Reynaldo, "Seleccidén de estrategias de ensefianza

aprendizaje".Antologfa:Medios para la enseflanza., . 3 - 7 .



( 50 )

Después de haber puesto en practica las actividades, con-
sidero necesario, estudiar cuidadosa y detalladamente los -
resultados obtenidos de cada una de ellas y as{ verificar -
hasta dénde fueron logrados los objetivos propuestos.

Ahora bien con respecto al inicio de las acltividades, me-
fue de gran ayuda Ql que un alumno esponténeamente haya pro
piciado la introduccidén del tema a estudiar, inclusive me -
atrevo a- pensar que, tanto a é1 como a la mayoria de los -
alumnos. les agrad$ que tratara contenidos de su interés y -
gue partiera de algo que ellos conocen y que se relacione -
con su entérno, como lo es el tianguis de su comunidad.

Jin embargo en muchas ocasiones, nosotros los educadores-
hacemvs caso omiso de estas situaciones y no las retomaumos-—
o en su defecto no buscamos la manera de cdmo despertar el-
interés de nuestros alumnos y en repetidas ocasiones caemos
en el tradicipnalismo.

En relacién al tema que nos ocupa, primeramente menciona-
ré el trabajo de investigacidén que realizaron en : Visita -
al tiauguis_para preguntar precios y anotar cl nombre de -
los productos; con respecto a la participacidén de los alum-
nos en esta actividad, a algunos elementos de los eqguipos -
no les agradd la idea de ir a preguntar, ya que en el momen
to de indicarles que les tocaba salir, en su rostro se de -
notaba un gesto de desagrado, posiblemente pordue son algo-
penosos, timidos, o tal vez porque no habian realizado algo
parecido a esto.No obstante se presentaron pequeiias difi —-
cultades, como por ejemplo la actitud que manifestaron los-—

|
comerciantes con respebto a las preguntas que los alumnos -
les hacfan, ya que se molestaron vworque los nifios sé8lo pre-—
i

guntaban y no compraban, asi que comprendicndo esto les su-



( 51

geri a los alumnos que los equipos restantes, irfian sola —-
mente a observar la ubicacién de los puestos y @ anotar el-
nombre de los productos.

Ahora bien de acuerdo a estos resultados creo que debi -
haber organizado a los equipos de manera diferente, es de -

cir como eran seis, cada uno de estos preguntaria algo dis-

tinto:

EQUIPOS PULSTOS

‘ 1 ropa
2 verdureas
3 ' frutas
4 juguetess
5 trastes
6 herramientas

inclusive indevendientemente de esto, dentro del mismo equi
po los elementos de cada uno de ellos, desempetiaria un rol-
diferente, o sea en el equipo 2 Sabino preguntaria el vre -
cio del tomate, José el de las papas, Manuel el de los cha-—
yotes y asi sucesivamente, lo mismo harian los dcmds equi -
pos, de esta manera la actividéd no se tornaria tediosa y -
cansada, como resulté la actividad inicialmente propuesta,-

ya que los comerciantes se aburrian y fastidiaban, porque

todos los martes era la misma pregunta y nada de compras.
Otra forma de organizarlos seria que cada elemento del -

equino se encargaria de preguntar en un puesto diferente, -

es decir en el equipo 1, como son cinco elementos, un ele
mento iria al vpuesto de ropa, otro al de verduras, otro al-
de juguetes‘y asi hast? cubrir la totalidad de los puestos-—
de esta forma se evitaria que los alumnos so aglomeraran en

los puestos.
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En cuanto a los conflictos qpe ge presentaron en el mo -
mento de realizar la experiencia simulada del mercado, los-—
nifios que vendian no daban bien el cambio y a veces le exi-
gian al comprador méds dinero, porque en ocasiones confun -~
dian los ndmeros o no podian descifrar la cantidad anotada-
en los billetes que ellos elaboraron, sin eumbargo creo que-—
la conlusidén se debid a que los ndmeros no se distingufan -
con claridad, habifa de diferentes tamafios, algunos numeros-
no estaban correctamente escritos.De ahi que hubiera sido -
me jor, haberles ayudado a hacer los billetes, por ejemplo:
el dfa lunes se harfan los de $ 50000.00, el martes los de-
$ 20000.00 y asi sucesivamente hasta completar los dque se —
utilizarfan, esto serviria también porque mAnipularfan el -

v la leerfian-

o

objeto, escribirian correctamente la cantidad
inclusive se podrian haber hecho ejercicios con los bille -

tes, de esa manera sabrian, cudnto darian de cambio, cudnto

deberian pagar y cudnto debfan recibir de cambio al comprar

sus productos.Con respecto a que hubieron nifios que compra-—

ban mds en el puesto de ferreteria,se acababan los produc -

tos y no dejaban comprar a las nifias en ese puesto, posi -

blemente lo hacian sélo por el hecho de estar atendido por-

hombres y también porque en ese puesto " vendf{an" herramien

tas que eran representados por tubos, tablas y fierros, con

los cuales se dedicaban a jugar o a molestar a sus compafie—

ros.luego erntonces hubiera sido mejor, que la pare ja de co-—

merciantes estuviera integrada por una nifia y un nifio, por-

supuesto que esto seria en todos los puestos, de csta manera
cambiaria la actitud dé los alumnos al realigzar la activi -

dad de compra y venta.

Otra de las situaciones que se presentaron fue gue algu —



nas asctividades se adelantaron al orden que se tenfia pro —-
gramado, como por ejemplo la elaboracién de billetes, sin -
embargo resulté contraproducente, por lo gue ya se explicé-
anteriormente; inclusive otras actividades no se llevaron -
a cabo como en el caso de la elaboracidén de cartulinas con-—
el nombre de los puestos, debido a que se les 0lvidé el ma-—
terial, entonces les sugeri que lo escribieran con gis en -
frente de las bancas de sus puestos.

También cuando no pudieron dibujar el crodquis de su comu-
nidad, porgue sinceramente era algo complicado y laborioso-
dibujarlo, inclusive por méds grande que traté de hacerlo, -
los alumos no lograban distinguir con claridad hasta dénde
tefminaban las ﬁanzanas, las calles, el rio, etc., hubieron
algunos que se paraban constantemente acercdndose al piza -
rrén para ver bien los trazos, esto también perturbaba la -
visién a los demds nifios; por lo que decidi dibujérselos a-
cada equipo.Haciendo un andlisis de esto, se les dificulté
por varias razones, la primera de ellas: la mayoria de los
alumnos utiliza cuadernos pequefios, no todos llevaban re- -
glas para trazar, no hablian hecho esa clase de trabajos -
o de esas dimensiones, finalmente las caracteristicas que -
presentan los nifios de esta edad, de esta ctapa y de este -
grado, no les permite, totalmente realizarlos con facilidad-
debido a que ain les falta adquirir y desarrollar mids sus -
habilidades, destrezas, etc. esto lo ird logrando poco a -
poco cuando haya alcanzado un grado de madurezn, de acucerdo-
al desarrollo que vaya teniendo; de ahi quc nosotros debe -
remos ayudarle, para'gue asi logre salir adelante.

Corn egto consideré gue para ﬁn trabajo postecrior lo mig -

viable serina reproducir el material (croquis )y repartirse-
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lo a cada alumno. )

Otro detalle importante que quiero recalcar cs con res ——
pecto a la'unidad y fecha de aplicacién de esta propuesta -
debido a que en el curriculum oficial, se podria contemplar
en la primera unidad; sin embargo, no la apliqué en esa -
unidad, sinc que lo hice en la octava, porgue hasta este -
momento lo consideré conveniente, ya que al inicio del ci -
clo escolar, preparé el terreno con los nifios, les indica -
ba que me realizaran ejercicios en los que tuvieran mucha -
participacidén, discutiamos, opinaban, comentabsan, investi -
gaban en equipos, exponfian un tema, etc.Todo esto les fue -
de gran utilidad, porque como eran nifios que pasaban de se-
gundo a tercer grado, era una etapa de transicidén en la que
ellos debian adaptarse, debido a que en este grado se tra -
ta por dreas y para ellos al principio es un poco dificil -
comprenderlio.

En cuanto a la elaboracidén del collage, también hubieron-
pequeiias dificultades con los trabajos que elaboraron, por-
que no pegaban' adecuadamente las figuras, las nmontonaban -
etc., debido a que tenian muchos dibujos y duerian pegarlos
todos gin importar la proporcidén, ni la relacidn que tuvie-
ran las figuras, aun cuando se 'les habla explicado ese de —
talle, en ocasiones se. les olvidaba el objetivo de esta ac-
tividad: destacar el comercio.Bsto se debid a aque se entu -
siasmaron por el tipo de actividad que estaban haciendo.

Sin embargo hubiera sido mds viable y operativo el cue -

hubiera pegado en el pizarrdn una cartulina como la que -

ellos tenian, llevar mis figuras_y resistol, e ir pegando
simultAneamente con ellos lag figuras y asi construir su -

comunidad y por supuesto distinguir el comercio.
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Desnmués de haber puesto en prédctica las actividades ante-
riormente mencionadas; es necesario hacer una cstimacién, -
tanto cualitativa como cuantitativa, acerca del trabajo -
realizado por los alumnos y por nosotros.Es decir llevar -
a cabo la evaluacién, misma que se conceptualiza como: "un-
proceso inherente y permanente de la ensefianza-aprendizaje-—
siendo esta una actividad cotidiana del docentec y del alum-
no, en la cual se expresan avances y resultados de un pro -
cego de construccibén de conocimiento, que implica la rela -
cién del sujeto ( alumno- maestro ) con el objeto (reali -

13
dad) " .

De ahi que para egto es necesario considerar, por ejemplo
las aportaciones del nifio ( iniciativa, comentinrios en cla-
g€, participacién por equipo, investigaciones personales, -
etc.Esto permitird tomar decisiones y corregir oportunamen-—
te deliciencias, en cuanto a planear mejor las clasesg, abun
dar mds en los ejercicios, ser mds explicita en los concep-
tos que maneje, tomar en cuenta las caracteristicas de los-
alumnos, etc., es decir cambiar o modificar las cstratcgias
diddcticas que se estén empleando.

Como en este caso, la forma de evaluacién en la cual me -
apoyé, fue la evaluacién con referencia a norma, la cual nos
manifiesta " qgue cuando en un curso se toman en cuenta va -
rios trabajos, reportes de investigacién, exverimentos, etc,
También a estos datos se les puede asignar un valor esta -

distico; la puntuacidén posible es de 100; entonces se pro -

13 Morén O. Portirio, " Propuesta de evaluacidén y acredita-
!

cibén en el proceso de ehsefianza aprendizaje desde una vers —

pectiva gruval".Antologfa: Evaluacién de la prdctica docen -

te. P. 250- 278, m ¢
e 2J= g 103823
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cede a tomar en cuenta la totalidad de trabajos realizados-—
y entregados, para que en orden de importancis ne le otor -
gue la puntuacidn que le corresponda ".14

Por lo expuesto anteriormente estamos de acuerdo con lo -
expresado por Angel Dfaz Barriga; cuando afirma que la eva-
luacidén con referencia a norma, constituye en realidad una-
forma diferente para asignar calificacidén y para otorgar -
la acreditacidén; debido a que se discute/la manera de ca -
lificar, pero que también nos es de utilidad, ya gue gquié -
rase 0 no recurrimos a ella fihalmente.

Para estas actividades se hizo lo siguiente :

Después de visitar el tianguis me reportaron, en un cuar-
to de cartulina los datos que recabaron, como lo fue el -
nombre de los productos con sus respectivos preciosg.lLa im -
portancia de esto fueron precisamente los precios, porque -
estos servirfan mds adelante para la siguiente actividad: -
recordar precios de algun producto adquirido en las tien -
das de su cbmunidad y compararlo con los del tianguis, pos-
teriormente analizarian las ventajas y desventajas de com -
prar en uno u otro lugar.Por lo que en este trabajo tomé -
en cuenta lo siguiente:

- Recoleccién de los datos de la investigacién.

- Participﬂcién y organizacién del equipo al realizar la -
investigacidén.

- Escritura correcta de los precios.

Otorgdndole un total de 20 puntos.

14 Diaz Barrign Angel, " Algunas derivacioncs de estas te-
i

sis en 1la docencia", asignacién de calificaciones con re-—

ferencia a una norma.Antologia: Evaluacién de la prictica

docente. p. 239 - 254 ,
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El sipuiente trabajo fue la elaboracién del croquis de -~
la comunidad (parte céntrica) en el cual destacaron ¥y ubica-
ron los comercios, aun cuando se los haya elaborado, ellos-
tuvieron participacién, en el momento de repintar los tra -
zogs y ubicar los comercios, inclusive me iban mencionando -
el nombre de las tiendas o de las personas quec venden alld
para localizarlos rdpidamente y con mAds facilidad.Poste --
riormente se analizé, el por qué de la afluencia de dichos-—
comercios 'y de aqué manera influyen estos en la comunidad.

Por lo tanto se tomé en cuenta:

- Correcta ubicacién de los comercios.

- Limpieia en el momento de repintar los trazos y que estos
estﬁviefan bien hechos.

- Particivacién en los comentarios hechos sobre el andlisis
de los comecrcios.

Otorgdndole un total de 15 puntos.

Posteriormente elaboraron un collage ( paisaje represen-—
tado por figuras o recortes ) esto fue complemento del tra-
bajo anterior, debido a gue también se destacd el comercio-
pero ademds de eso construyeron su comunidad con figuras, -
también se deseaba que manifestaran su creatividad e imagi-
nacién.buega entonces se considerd:

- Localizacidén y ubicaecidbén de los comercios.

~ Proporcién de las figuras al pegarlas.

- Regponsabilidad de los alumnos en llevar los materiales.
- Limnieza del trabajo.Otorgédndole un total de 10 puntos.

En la representacién simulada del mercado, cada elemento-
del grupo desempefié unﬁrol diferente, es decir algunos fue-

ron vendedores, otros compradores y 2 cobradorcs de impues-

to.De ahf que ae tomé en cuenta:
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= Caracterirzacidn del rol que le correspondid desempetiar.

- Capncidad parn realizar actividades grupales, respetin ——
do su trabajo y cl de sus compafieros,

~ Habilidad para pagar, cobrar y devolver cambio al estar -
comprando y vendiendo.

- Capacidad para visualizar las partes que comprende un mexr
cado.

Lo anterior sec hizo observando y registrande el avance -
que cada nifio iba consiguiendo respecto a si mismo.

Otorgéndole un total de 20 puntos.

En la elaboracién de la maqueta, en la cual representaron
el mercado, los alumos contemplaron las caracteristicas -
que habian mencionado inicialmente de este, ello les gsirvié
para que al tener a escala la representacidn, pudieron ob -
servar concretamente la ubicacién de los puestos, servicios
entradas, etc., con los que cuenta dicho estableccimiento.

Considerando lo siguiente:
~ Responsabilidad del alumno en llevar los materiales.
~ Correcta ubicacidn de los puestos Yy servicios.

— Presentacién de la magueta elaborada.

Otorgdndole un total de 20 puntos.

Para finalizar me expresaron a travéds de un escrito, la -
necesidad e‘importancia due tiene el que en su comunidad -
deba funcionar un mercado; concluyendo propiamente el plan-—
teamicnto del problema inicialmente propuesto.

Otorgdndole un total de 15 puntos.
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¥Finalmente se puede concluir con respecto a los objetivos
de la propuesta, que la mayorfa de ellos fueron alcanzados
por los alumnos, aunque hubieron una serie de obstdculos -
que impidieron hacerlo totalmente, sin embargo, aun con las
limitaciones que se manifestaron en el desarrollo de estos.
los cducandos Lograron distinguir el mercado, do otros es -
tablecimientos, a través del estudio que realivaron decl -
tianguis, mediante la manifestacidén de sus caracteristicas-
y a través de la representacién que hicieron del mercado -
( experiencia simulada y maqueta ).

Por otro lado a través de las discusiones sostenidas con-
los alumos y los andlisis que se hicieron, reconocieron -
que al funcionar un mercado en su comunidad, el importe de-
los productos saldria a un precio médico y tendrian los ar-
ticulos necesarios rdpidamente, es decir lograron concluir-—
gue si hubiera un establecimiento como ege, los habitantes-

del lugar podrian satisfacer sus necesidades bédsicas.,

Ahora bien si tuviera que aplicar nuevamente esta propues
ta, o algin compafiero deseara hacerlo; sugeriria una serie-—
de actividades, que mds adelante se expresan, debido a que-
haciendo un andlisis de las primeras, se desprendieron - -
otras, que pueden llegar a compensar las carencias de lasg -

inicialmente propuestas y as{ sacarlas avante.
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OBJ ETLVOS

Reconocer ‘cémo
funciona el -

tianguis.

Representar bi
lletes a tra -
vés de rcctin-

gulos hechos -

en hojas blan-—

cas.

ACTIVIDADEHES

—fforme equipos, inte -
grados por nifias y ni-
fos.
~Visite el tianguis -
de su comunidad y ob-
serve su funcionamien
to;
~Ubigquese en el. puesto
que le corresponda,
-Haga un minimo de pre
guntas a los comer -
ciantes del tianguis.
~Anote ¢l nombre de-
los productos con sus

respectivos precios.

-Organice en el trans-—
curso de la semana, la
claboracién de bille-

tes, con la ayuda de-

su maestro.

-Lleve material nece-—
sario y que pueda uti

lizar en la elabora -

cién d% los billetes.

-Lleve un billete dque

use normalmente y t6-
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MEDIOS EVALUACION

-recur -
sos huma HKRealiza -
nos.
cién de
~-cuader— 1a
o, Liy investiga-
Piz.
cién.
—-exne -
riencias
directas
(cuando -
se vive
er) con -—
tacto -
con 1a -
realidad,
~hojas — - responsa-
blancas

bilidad

colores
en llevar

regla -
) los mate-
y un bi

1lete riales—

—Proce -
dimiento
operati-
VO.

—Procedi-



Determinar los-

elementos que -

interactdan en-

un estableci

miento.

melo como base para
las medidas, de los

que elaborard.

-Trace determinado -
ndmero de rectdngulos
con las medidas bases.
—Pinte los billetes -
de acuerdo a las di -
terentes denominacio-—
nes que utilizard.
-Pida ayuda a su -
maestro y anote cla-
ramente y de mancrn-
correcta la canti -
dad acordada en cada
uno de los billetes.

~ Lea 1a cantidad -
anotada en los bille-
tes.

-Haga-ejercicios en -
los gue use los bille

tes elaborados.

-Organicece por pare-
Jjas integradas por -

una nifia y un nifio.

-lDetermine que 1la mi -

tad del grupo serdn -

vendedores y 1la otra

comoradores.,

- miento -

- inducti-

vo-dednc
tivo.
Sfmbolon
orales

(todo ti-
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po de 30— - Correcta

nido di -
recto del
lenguaje

hablado),
-Simbo -

los escri
tos(fra -
SEISHIEISICHS
tas en el
pizarrén,
todos los
usos del

lengus je)

recursos

humanog.

técnica
interro-
gativa.

- didlogo

escritu-
ra de la
cantidad
de log -

billetes.

-Elabora-
cidn de
bille -

teg.



Seleccionar -
los articulos
que venderd y
construya los

vuestos,

Distinguir el -
pequefio comer -—
cio y 1la in —-

fluencia aue -

-Eli ja quienes cobra- l1luvi:n
rén los impuestos. de
—-Seleccione los pro - ideas.
ductos que venderd -

con su pareja.

—-Busque productos pro-
curando que sean abuns
dantes.

—-Algunos productos los -Materia

1
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Participa-
cién del -

alumno, -

desempe
nando el -
rol que 1le
haya co -
rrespondi-—

do.

puede dibujar, o pue - de desecho Visuali-

de obtenerlos de la - artificial =zacidn de
naturaleza. 0 las par -
~Anétele los precios  natural. tes que -

a sus productos. -EXperien— componecn
—-Acondicione el sa - ciag simu un mer -
16n de manera que se ladas(re— cado.

construyan los pues— presenta-

tos. cidén de -
—-kEscriba con gis el - situncin
nombre de sus pues — nes que

tos para mejor iden~ reprodu

tificacidn. cen la
—Cologque sus produc - realided

tos e inicie la ac - en 1lm fo

tividad comercial. ma mas

i

fidedigna)

-Localice y ubigue -~ bancas,zis
1
i . : ;
los comercios en un—- ~Crocuisn -
croquis de su comu - de 1a co-

nidad, que su maes - munidad



e jerce sobre - +tro haya elaborudo

la comunidad, para cada alumno.
-Localice y anote ali-
gunos nombres de lu-

sobresalien

gares
tes de la comunidad-
en el croquis, para-
tomarlos como puntos
de referencia.
—-Discuta de qué mare -
ra influyen los co -

merclLos en su comuni-

dad.

Revresentar su -=-Elabore un collage

comunidad, a - de su comunidad dis -
través de un - tinguiendo los coumer-
collage, ubi - cios.
cando el mer - -Lleve materiales
cado y los co- gue pueda utilizar
mercios. en la elaboracién
del collage.
-Construya simultg
neamente con su maeg
tro su comunidad.
-Tome una figura pare-
cida o igual a la dque
le muestre el maes-

troe.

colores

procedi-
miento

analfti-
co-sinté

tico.

técenica —
discusién

dirigida.

cartulina
figuras, -
tijeras,-
reasistol.
procedi -
miento -
inductivo

dednctivn,

Simbolos -
orales(to-—
do tipo de
sonido di-

recto del
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Localiza -
cién y

ubicacidén
correcta -
de

los co-

mercios.

narticipa-—
cién del -
alumno con
sus comen-—
tarios.
klaboracidn
de un resu-—-
men del a-
sunto dis-—
cutido.
Elaboracién
del collage
destacando

el cnmmercin
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-Pegue la figura en - lenguaje
la cartulina, donde -~ hablado)
se le indique( en el-

centro, abajo, etc. ) Simbolos

—Cuide de que al pe- escrites
gar las figuras va — (frases
yan proporcionadas. escritas
-Ubique el mercado - en el pi-
y los comercios. zarrdn.
-Proce -
dimiento
operabi-—
vo.
Técnica-—
interro-

gativa.
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